AROC ERFORMANCE

La Référence pour la Formation et le Conseil

Achats de prestations juridiques : optimisez vos
colits et sécurisez vos relations avec les cabinets
d’avocats

Lien :

https://maroc-performance.com/formation/achats-de-prestations-juridiques-optimisez-vos-couts-
et-securisez-vos-relations-avec-les-cabinets-davocats

DUREE REFERENCE CATEGORIE
4 Jours (280 AcHo7 D

OBJECTIFS DE LA FORMATION

A l'issue de cette formation, vous serez capable de :

« Comprendre les enjeux des achats de prestations juridiques
« Savoir identifier et structurer les besoins juridiques

« Maitriser le processus de sélection des prestataires

« Optimiser les colts des services juridiques externes

« Négocier efficacement avec les cabinets d’avocats

« Sécuriser les relations contractuelles juridiques

« Améliorer le pilotage des prestations juridiques

« Renforcer la performance globale de la fonction juridique



POUR QUI ?

« Responsables achats

« Directeurs juridiques

« Juristes d’entreprise

« Responsables conformité
« Contract managers

« Directeurs financiers

« Toute personne impliquée dans la gestion ou I'externalisation des services juridiques



AROC ERFORMANCE
seil

La Référence pour la Formation et le Cc

1 / Introduction aux achats de prestations juridiques

Définition et enjeux des prestations juridiques externalisées
Réle des achats dans la gestion des services juridiques

Typologie des besoins juridiques en entreprise

2 / Cartographie des besoins juridiques

Identification des besoins récurrents et ponctuels
Contentieux, conseil, conformité, corporate

Priorisation des prestations a externaliser

3 / Sourcing des cabinets et prestataires juridiques

Identification des cabinets d’avocats et juristes externes
Critéres de sélection (expertise, réputation, codts)

Référencement des prestataires juridiques

4 / Analyse des offres et comparaison

Lecture des propositions commerciales
Analyse des honoraires (forfait, taux horaire, success fees)

Evaluation qualité/prix des prestations

5 / Négociation des prestations juridiques



Techniques de négociation avec les cabinets
Optimisation des honoraires juridiques

Structuration des accords-cadres

6 / Contractualisation des services juridiques

Rédaction des contrats de prestation juridique
Clauses de confidentialité et de responsabilité

Engagements de performance et de délais

7 / Pilotage et suivi des prestations juridiques

Suivi de la qualité des services rendus
Gestion de la relation avec les prestataires

Indicateurs de performance juridique

8 / Optimisation des colts juridiques

Maitrise des budgets juridiques
Mutualisation et rationalisation des prestataires

Digitalisation des achats juridiques (Legal Tech)

«” Support Ecrit et Projection

« Exposés Interactifs, Podcasts et Vidéos

« Brainstorming et Jeux de Réle

« Mises en Situation pour faciliter I'assimilation

« Cas Pratiques et Labs inclus pour leur impact opérationnel

« Test de Validation des Acquis des Connaissances



g3 Prochaines dates programmées

112 au 15 Jan. 2027 © Présentiel - Casablanca
[ 09 au 12 Mars 2027  Présentiel - Casablanca
[ 04 au 07 Mai 2027 © Présentiel - Casablanca
7129 Juin au 02 Juil. 2027 © Présentiel - Casablanca
[ 31 Aodt au 03 Sep. 2027 © Présentiel - Casablanca

[ Autres dates possibles sur demande. Contactez-nous pour organiser une session intra-entreprise.

@ Réservation & Renseignements

‘. Téléphone : +212 522 247 210
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