
Achats Internationaux dans les Pays Émergents :
Stratégies, Négociation et Optimisation des Chaînes
d’Approvisionnement
Lien :
https://maroc-performance.com/formation/achats-internationaux-dans-les-pays-emergents-strate
gies-negociation-et-optimisation-des-chaines-dapprovisionnement

 DURÉE
5 jours (35h)

 RÉFÉRENCE
ACH25

 CATÉGORIE
Achats sectoriels
spécialisés
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 OBJECTIFS DE LA FORMATION

À l'issue de cette formation, vous serez capable de :

 Comprendre les spécificités des marchés émergents dans les achats internationaux

 Maîtriser l’organisation des achats dans un contexte globalisé

 Identifier et évaluer les fournisseurs dans les pays émergents

 Développer des compétences en négociation interculturelle

 Optimiser les coûts d’approvisionnement à l’international

 Gérer efficacement la logistique et les flux internationaux

 Anticiper et gérer les risques liés aux achats internationaux

 Appliquer les règles juridiques du commerce international

 Utiliser les outils digitaux de pilotage des achats

 Améliorer la performance globale de la fonction achats

 POUR QUI ?

 Responsables achats et acheteurs internationaux

 Supply chain managers et logisticiens

 Directeurs des opérations et de la production

 Chefs de projet import-export

 Entrepreneurs travaillant avec des fournisseurs internationaux

 Toute personne impliquée dans les achats à l’international
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 Programme détaillé

1 / Compréhension des marchés émergents et de leur dynamique économique

• Définition et caractéristiques des pays émergents

• Analyse des spécificités économiques et industrielles

• Identification des opportunités et risques d’approvisionnement

2 / Organisation des fonctions achats à l’international

• Rôle stratégique des achats dans les entreprises globalisées

• Structuration des directions achats internationales

• Coordination entre siège et filiales locales

3 / Analyse des chaînes d’approvisionnement internationales

• Cartographie des supply chains dans les pays émergents

• Identification des acteurs locaux et internationaux

• Évaluation des flux logistiques et industriels

4 / Sélection et évaluation des fournisseurs locaux

• Critères de sélection dans les marchés émergents

• Audit et évaluation des capacités fournisseurs

• Gestion des risques fournisseurs

5 / Négociation achats en contexte interculturel
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• Techniques de négociation adaptées aux cultures locales

• Gestion des différences culturelles dans les relations commerciales

• Construction de relations fournisseurs durables

6 / Gestion des coûts et optimisation des achats

• Analyse des coûts dans les environnements émergents

• Stratégies de réduction des coûts d’approvisionnement

• Optimisation du rapport qualité/prix

7 / Logistique et transport international

• Organisation des flux logistiques internationaux

• Incoterms et réglementation du commerce international

• Gestion des délais et des contraintes douanières

8 / Gestion des risques dans les achats internationaux

• Identification des risques économiques, politiques et logistiques

• Mise en place de plans de continuité d’approvisionnement

• Sécurisation des achats stratégiques

9 / Cadre juridique et conformité internationale

• Réglementations du commerce international

• Normes éthiques et conformité fournisseurs

• Contrats internationaux d’achats

10 / Digitalisation et outils de pilotage des achats

• Utilisation des ERP et plateformes achats

• Digitalisation des processus d’approvisionnement

• Analyse des données pour optimiser les décisions achats
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 Approche pédagogique

 Support Ecrit et Projection

 Exposés Interactifs, Podcasts et Vidéos

 Brainstorming et Jeux de Rôle

 Mises en Situation pour faciliter l'assimilation

 Cas Pratiques et Labs inclus pour leur impact opérationnel

 Test de Validation des Acquis des Connaissances

 Prochaines dates programmées

 15 au 19 Fév. 2027  Présentiel - Casablanca

 12 au 16 Avr. 2027  Présentiel - Casablanca

 07 au 11 Juin 2027  Présentiel - Casablanca

 02 au 06 Août 2027  Présentiel - Casablanca

 27 Sep. au 01 Oct. 2027  Présentiel - Casablanca

 Autres dates possibles sur demande. Contactez-nous pour organiser une session intra-entreprise.

 Réservation & Renseignements

 Téléphone : +212 522 247 210
 Email : contact@maroc-performance.com
 Web : https//www.maroc-performance.com

Document généré le 12/11/2026 — Réf : ACH25
Maroc Performance — Tous droits réservés
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