
SEO et réseaux sociaux pour e-commerce : boostez
votre visibilité et vos ventes en ligne
Lien :
https://maroc-performance.com/formation/seo-et-reseaux-sociaux-pour-e-commerce-boostez-vot
re-visibilite-et-vos-ventes-en-ligne

 DURÉE
3 jours (21h)

 RÉFÉRENCE
MAR68

 CATÉGORIE
Webmarketing

 OBJECTIFS DE LA FORMATION

À l'issue de cette formation, vous serez capable de :

 Comprendre les bases du SEO appliqué à l’e-commerce

 Optimiser les fiches produits pour les moteurs de recherche

 Améliorer la visibilité d’une boutique en ligne

 Développer une stratégie efficace sur les réseaux sociaux

 Générer du trafic qualifié vers un site e-commerce

 Augmenter le taux de conversion et les ventes

 Analyser les performances digitales

 Mettre en place une stratégie d’acquisition durable
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 POUR QUI ?

 E-commerçants

 Entrepreneurs digitaux

 Responsables marketing e-commerce

 Community managers

 Freelances en marketing digital

 PME et startups

 Toute personne gérant une boutique en ligne
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 Programme détaillé

1 / Introduction au SEO et au social media pour e-commerce

• Enjeux de la visibilité en ligne

• Synergie SEO et réseaux sociaux

• Impact sur les ventes e-commerce

2 / Optimisation SEO des fiches produits

• Rédaction de descriptions optimisées

• Choix des mots-clés

• Structuration des pages produits

3 / SEO technique pour site e-commerce

• Performance du site et vitesse de chargement

• Optimisation mobile

• Indexation et structure du site

4 / Stratégie de contenu pour attirer du trafic

• Blogging e-commerce

• Contenus informatifs et transactionnels

• Maillage interne

5 / Utilisation des réseaux sociaux pour générer du trafic
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• Choix des plateformes adaptées

• Stratégie de publication

• Redirection vers le site e-commerce

6 / Publicité organique et engagement communautaire

• Création de contenus engageants

• Gestion des communautés

• Influence et UGC (contenu généré par les utilisateurs)

7 / Analyse des performances et optimisation des ventes

• KPI SEO et social media

• Google Analytics et outils sociaux

• Amélioration continue des conversions

 Approche pédagogique

 Support Ecrit et Projection

 Exposés Interactifs, Podcasts et Vidéos

 Brainstorming et Jeux de Rôle

 Mises en Situation pour faciliter l'assimilation

 Cas Pratiques et Labs inclus pour leur impact opérationnel

 Test de Validation des Acquis des Connaissances

Mar
oc

 P
er

fo
rm

an
ce

Mar
oc

 P
er

fo
rm

an
ce



 Prochaines dates programmées

 25 au 27 Nov. 2026  Présentiel - Casablanca

 10 au 12 Fév. 2027  Présentiel - Casablanca

 07 au 09 Avr. 2027  Présentiel - Casablanca

 02 au 04 Juin 2027  Présentiel - Casablanca

 04 au 06 Août 2027  Présentiel - Casablanca

 Autres dates possibles sur demande. Contactez-nous pour organiser une session intra-entreprise.

 Réservation & Renseignements

 Téléphone : +212 522 247 210
 Email : contact@maroc-performance.com
 Web : https//www.maroc-performance.com

Document généré le 13/11/2026 — Réf : MAR68
Maroc Performance — Tous droits réservés
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