AROC ERFORMANCE

La Référence pour la Formation et le Conseil

Optimiser les achats de la chaine de valeur
agroalimentaire en Afrique (céréales, cacao, café,
huile)

Lien :
https://maroc-performance.com/formation/optimiser-les-achats-de-la-chaine-de-valeur-agroalime
ntaire-en-afrique-cereales-cacao-cafe-huile

CATEGORIE
Achats sectoriels
spécialisés

DUREE REFERENCE
8 jours (56h) ACH50



OBJECTIFS DE LA FORMATION

A l'issue de cette formation, vous serez capable de :

« Comprendre les spécificités des chaines de valeur agroalimentaires en Afrique

« Analyser les marchés et les besoins d’approvisionnement en céréales, cacao, café et huiles

« Elaborer une stratégie d’achat adaptée a chaque filiére et aux réalités locales

« ldentifier, qualifier et évaluer efficacement les fournisseurs et producteurs

« Définir des critéres de qualité et renforcer le contréle des matieres premieres

« Optimiser le cot complet d’approvisionnement et identifier les leviers d’économies

« Maitriser la saisonnalité, la planification des campagnes et la gestion des stocks

« Développer des techniques de négociation adaptées aux producteurs, coopératives et négociants
« Sécuriser les flux logistiques et réduire les risques de rupture d’approvisionnement

« Anticiper les risques liés aux prix, au climat, aux devises et aux marchés internationaux

« Intégrer la tracabilité, la durabilité et les criteres d’achats responsables dans les stratégies de sourcing

« Mettre en place un systeme de pilotage permettant d’améliorer durablement la performance
économique, qualitative et opérationnelle des achats agroalimentaires

POUR QUI ?

« Directeurs et responsables achats

« Acheteurs agroalimentaires et acheteurs matieres premieres
« Category Managers et Commodity Managers

« Responsables sourcing et procurement

« Responsables approvisionnements et supply chain

« Responsables achats agricoles et responsables filieres

« Responsables qualité et sécurité alimentaire

« Responsables logistique et stockage

« Responsables production et transformation agroalimentaire
« Négociants et responsables commerciaux des matieres premieres agricoles
« Responsables RSE, durabilité et tracabilité

« Managers et professionnels des industries céréaliéres, cacao, café, huiles alimentaires et
transformation agroalimentaire
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1 / Comprendre la chaine de valeur agroalimentaire africaine

Cartographie des acteurs : producteurs, coopératives, négociants, transformateurs et
distributeurs

Organisation des filieres céréales, cacao, café et huiles

Identification des principaux enjeux d’approvisionnement en Afrique

2 / Analyser les besoins et les marchés agricoles

Prévision des besoins en matiéres premiéres
Analyse de I'offre, de la demande et de la saisonnalité

Identification des facteurs influengant les prix et la disponibilité

3 / Construire une stratégie d’achat par filiere

Définition des stratégies adaptées aux céréales, cacao, café et huiles
Arbitrage entre achats directs, coopératives, négociants et fournisseurs structurés

Segmentation des catégories et priorisation des leviers achats

4 / Sourcer et qualifier les fournisseurs africains

Identification et présélection des producteurs et fournisseurs
Evaluation des capacités, volumes, qualité et fiabilité

Mise en place d’'une démarche de qualification et d’audit fournisseurs

5 / Maitriser la qualité et les spécifications des matieéres premiéres



Définition des critéres de qualité par produit
Controle de I'humidité, pureté, grade, origine et caractéristiques physico-chimiques

Gestion des non-conformités et des réclamations fournisseurs

6 / Optimiser les colits d’achat et le cout complet

Analyse du prix d’achat, transport, stockage et transformation
Calcul du co(t total d’acquisition (TCO)

Identification des leviers de réduction des colts sans dégrader la qualité

7 / Gérer les achats saisonniers et les stocks

Planification des campagnes d’approvisionnement
Dimensionnement des stocks de sécurité

Arbitrage entre achats spot, contrats saisonniers et engagements a terme

8 / Négocier avec producteurs, coopératives et fournisseurs

Préparation des négociations par filiere
Négociation des prix, volumes, délais et conditions de paiement

Construction de relations fournisseurs durables et équilibrées

9 / Sécuriser la logistique et les flux d’approvisionnement

Organisation de la collecte et du transport des matieres premieres
Gestion des entrepoéts, silos et capacités de stockage

Réduction des pertes, ruptures et délais logistiques

10 / Maitriser les risques achats et matieres premiéeres

Risques climatiques, géopolitiques, économiques et logistiques
Volatilité des prix et risques de change

Diversification des sources et plans de continuité d'approvisionnement



11 / Développer des achats responsables et tracables

Tracabilité de I'origine des matieres premieres
Critéres sociaux, environnementaux et éthiques dans le sourcing

Lutte contre les pratiques a risque et amélioration de la transparence de la chaine

12 / Piloter la performance des achats agroalimentaires

Construction des KPI : prix, qualité, service, pertes et économies
Analyse de la performance par fournisseur et par filiere

Elaboration d’un plan d’amélioration des achats et de la chaine d’approvisionnement

«” Support Ecrit et Projection

« Exposés Interactifs, Podcasts et Vidéos

«” Brainstorming et Jeux de Réle

« Mises en Situation pour faciliter I'assimilation

« Cas Pratiques et Labs inclus pour leur impact opérationnel

« Test de Validation des Acquis des Connaissances

26 Oct. au 04 Nov. 2026 Présentiel - Casablanca

Autres dates possibles sur demande. Contactez-nous pour organiser une session intra-entreprise.

Téléphone : +212 522 247 210
Email : contact@maroc-performance.com
Web : https//www.maroc-performance.com



