AROC ERFORMANCE

La Référence pour la Formation et le Conseil

Acheter a I'International

Lien : https://maroc-performance.com/formation/acheter-a-linternational

CATEGORIE
Commerce a
I'International

DUREE REFERENCE
3 jours (21h) MC369

OBJECTIFS DE LA FORMATION

A l'issue de cette formation, vous serez capable de :

« Cerner les enjeux et les risques liés a I'achat international

« Acquérir la maftrise des mécanismes de l'importation : sourcing international, douane, transport,
assurance

POUR QUI ?

« Responsables Achat
« Acheteurs

« Toute personne concernée par des opérations d'achat a I'étranger



AROC ERFORMANCE
i rla Fo stion et le |

1/ Cerner les enjeux de I’achat international pour son entreprise

Les principales motivations de I'achat international
Les nouveaux enjeux de I'entreprise

Les nouveaux enjeux des achats

2 / Evaluer les risques associés a I’achat international

Les risques relatifs a I'environnement économique du pays
Les risques liés a I'expression des besoins

Les risques liés au fournisseur et a la relation fournisseur

3 / Maitriser le cadre juridique

Systémes juridiques et conventions internationales
La problématique de propriété intellectuelle et industrielle
Les litiges : la procédure d'arbitrage et son co(t

Les principales clauses d’un contrat international

4 / Identifier son marché achat a l'international

Rechercher des fournisseurs et préparer sa prospection
Construire son cahier des charges et bien se faire comprendre
Qualifier les fournisseurs et obtenir des offres pertinentes
Tenir compte de la dimension interculturelle

Raisonner en codt global d'acquisition



5 / Utiliser I'lncoterm®

Les différentes familles d’Incoterms®
Les nouveautés apportées par les Incoterms® 2020

Comment choisir le bon incoterm® : les conséquences sur le prix de revient et sur la chaine
logistique

6 / Organiser le transport a l'international

Matitriser les fondamentaux du dédouanement
Choisir et organiser le transport :

les principaux modes de transports a l'international
I'intérét de I’assurance transport

les relations avec les transitaires

7 / Repére les modes de paiements internationaux

Connaitre les principaux modes et sécurité de paiement
Savoir les choisir :

avantages et inconvénients

les colts

les documents de transport associés

«” Support Ecrit et Projection

« Exposés Interactifs, Podcasts et Vidéos

« Brainstorming et Jeux de Réle

« Mises en Situation pour faciliter I'assimilation

« Cas Pratiques et Labs inclus pour leur impact opérationnel

« Test de Validation des Acquis des Connaissances



Téléphone : +212 522 247 210
Email : contact@maroc-performance.com
Web : https//www.maroc-performance.com

Document généré le 24/10/2026 — Réf : MC369
Maroc Performance — Tous droits réservés



