
Risques Export et Litiges Internationaux
Lien : https://maroc-performance.com/formation/risques-export-et-litiges-internationaux

 DURÉE
2 jours (14h)

 RÉFÉRENCE
MC374

 CATÉGORIE
Commerce à
l'International

 OBJECTIFS DE LA FORMATION

À l'issue de cette formation, vous serez capable de :

 Identifier les spécificités des transactions à l'international

 Anticiper les litiges, grâce à une démarche de conseil et de prévention

 Différencier les caractéristiques du traitement amiable et judiciaire des litiges exports

 POUR QUI ?

 Juriste d'entreprise

 Responsable Export

 Personne en charge de la rédaction des contrats commerciaux
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 Programme détaillé

1 / Identifier les différents risques à l'international liés à l'export

• Commercial, politique, de non-transfert, de change

• Zones de risque dans le monde

• Les sources d'information permettant de les connaitre et de les estimer

• Les outils des validation concernant l'entreprise partenaire

• L'existence, la santé financière

• L'appartenance à un groupe concurrent

2 / Les modalités et le fonctionnement des incoterms 2020

• Leur champ d'application et leur limite juridique

3 / Les outils de la sécurisation bancaire et leurs spécificités

• Leurs avantages et inconvénients

• Credoc, stand by letter of credit, remise documentaire, Swift

4 / Les différents types de garanties internationales

• Les performance bonds et les bid bonds

• Advance guarantee

• Les garanties à 1ère demande

• Le crédit acheteur
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5 / Panorama des assurances dédiées à l'export et leurs spécificités

• Leurs champs d'application, leurs caractéristiques et leurs contenus

• Les différentes assurances, le forfaiting

6 / Traitement amiable et judiciaire des litiges exports

• Les natures de litiges et la méthode de négociation

• Les intervenants internes et externes

7 / La mise en place d'une procédure dédiée aux contrats internationaux

• Les règles indispensables pour réussir une transaction à l'export

• La sensibilisation des commerciaux aux risques juridiques export

 Approche pédagogique

 Support Ecrit et Projection

 Exposés Interactifs, Podcasts et Vidéos

 Brainstorming et Jeux de Rôle

 Mises en Situation pour faciliter l'assimilation

 Cas Pratiques et Labs inclus pour leur impact opérationnel

 Test de Validation des Acquis des Connaissances

 Prochaines dates programmées

 15 au 16 Déc. 2026  Distanciel

 Autres dates possibles sur demande. Contactez-nous pour organiser une session intra-entreprise.

 Réservation & Renseignements

 Téléphone : +212 522 247 210
 Email : contact@maroc-performance.com
 Web : https//www.maroc-performance.com
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