
Outils et Méthodes de l’Acheteur
Apprenez les outils et méthodes essentiels pour devenir un expert en achats au quotidien.

Lien : https://maroc-performance.com/formation/outils-et-methodes-de-lacheteur

 DURÉE
2 jours (14h)

 RÉFÉRENCE
ACL29

 CATÉGORIE
Achat au quotidien

 OBJECTIFS DE LA FORMATION

À l'issue de cette formation, vous serez capable de :

 Mettre en place ou adapter une organisation claire

 Piloter les résultats de son service achats

 Motiver tous les acteurs de la fonction dans la mise en œuvre des outils achat

 POUR QUI ?

 Directeur ou Responsable des achats récemment nommé
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 Programme détaillé

1 / Rappel : Les fondamentaux du rôle de l'acheteur et de la fonction achat dans
l'entreprise

• Le rôle de la fonction Achats

• L’impact de la fonction Achats

• Les conséquences sur la rentabilité de la fonction achat

• La fonction en interne et en externe des achats

• L’intégration des Achats dans la chaîne logistique

• Focus sur la notion de "plaque tournante de l'information"

2 / Analyser les besoins des autres fonctions de l’entreprise

• La méthode ABC

• La collecte et l’analyse des besoins

• L’élaboration conjointe du cahier des charges avec le demandeur (technique ou fonctionnel)

3 / Maîtriser le cycle Achats

• La demande d’achat

• La préparation et la conduite des appels d'offres

• L’analyse des offres

• La passation et suivi des commandes

• Le management de la qualité aux achats

4 / Gérer de façon efficace son panel fournisseurs
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• L’évaluation fournisseurs

• Les règles de gestion du panel

5 / Maîtriser les bases de la négociation Achats

• Préparer une négociation Achats : scoring, planning…

• Conduire la négociation

• Finaliser la négociation

6 / Maîtriser les principaux aspect juridiques des Achats

• Le contrat

• Les principales clauses : enjeux et pratique des affaires

• Les principaux types de commande

 Approche pédagogique

 Support Ecrit et Projection

 Exposés Interactifs, Podcasts et Vidéos

 Brainstorming et Jeux de Rôle

 Mises en Situation pour faciliter l'assimilation

 Cas Pratiques et Labs inclus pour leur impact opérationnel

 Test de Validation des Acquis des Connaissances

 Prochaines dates programmées

 12 au 13 Nov. 2026  Distanciel

 Autres dates possibles sur demande. Contactez-nous pour organiser une session intra-entreprise.

 Réservation & Renseignements

 Téléphone : +212 522 247 210
 Email : contact@maroc-performance.com
 Web : https//www.maroc-performance.com
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