AROC ERFORMANCE

pour la Formation et le Conseil

Management Opérationnel des Achats

Maitrisez les fondamentaux du management opérationnel des achats en 2 jours. Optimisez vos
processus d'approvisionnement, négociez efficacement avec vos fournisseurs et réduisez vos

colts d'achat.

Lien : https://maroc-performance.com/formation/management-operationnel-des-achats

DUREE REFERENCE CATEGORIE
2 jours (14h) ACLO2 Management achat

OBJECTIFS DE LA FORMATION

A l'issue de cette formation, vous serez capable de :
« Mettre en place ou adapter une organisation claire
« Etre capable de piloter les résultats de son service achats

« Savoir motiver tous les acteurs de la fonction

POUR QUI ?

« Manager
« Responsable achat et approvisionnement

« Cadres logistique



AROC ERFORMANCE
R r stion et |e |

1 / Présenter son organisation

Définir les objectifs, le processus et la structure achats
Expliciter les éléments d'une politique achats
Distinguer calcul de gains achats, économies et mesure de la performance

Se comparer aux meilleurs du métier

2 / Manager les équipes

Les styles de management

Le réle du manager

Compétences achats

Management et délégation : écouter, responsabiliser, motiver, faire progresser
Gérer des relations hiérarchiques ou fonctionnelles

Entretenir les relations de coopération

Conseiller et soutenir efficacement un acheteur opérationnel

Réle du manager dans les négociations

Délimiter le pouvoir d'engagement personnel des acteurs de la fonction

Gérer les situations difficiles

3 / Manager la relation fournisseur

Gestion du risque fournisseur
Contrats et points de vigilances juridiques

Innovation et développement fournisseur




Aider les fournisseurs a réussir : les améliorateurs Qualité, Colts, Délais, Service
Performance du panel

Code déontologique et charte achat

4 / Maitriser les négociations internes et externes

Conseiller et soutenir efficacement un acheteur opérationnel

Gérer la mise en ceuvre de négociations difficiles

5 / Cerner les points clés des aspects juridiques

Les fondamentaux des contrats

Les points clés juridiques pour le manager achats

Formaliser la relation contractuelle : contrat type, contrat-cadre, clauses incontournables
Les risques a l'international

Délimiter le pouvoir d'engagement personnel des acteurs de la fonction

«” Support Ecrit et Projection

« Exposés Interactifs, Podcasts et Vidéos

« Brainstorming et Jeux de Réle

« Mises en Situation pour faciliter I'assimilation

« Cas Pratiques et Labs inclus pour leur impact opérationnel

« Test de Validation des Acquis des Connaissances



g3 Prochaines dates programmées

/04 au 05 Ao(t 2026 © Présentiel - Casablanca
01 au 02 Oct. 2026 < Distanciel
01 au 02 Déc. 2026 < Distanciel

{4 Autres dates possibles sur demande. Contactez-nous pour organiser une session intra-entreprise.

@ Réservation & Renseignements

‘. Téléphone : +212 522 247 210
4 Email : contact@maroc-performance.com
& Web : https//www.maroc-performance.com
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